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Chargé de Marketing Digital

PROFIL

Quatre ans en marketing digital, avec un fil conducteur clair : faire gagner en visibilité et en performance les sites et catalogues
sur lesquels j'interviens. SEO, CRM/e-mailing, gestion de contenus, j'aime autant les sujets techniques que la dimension
commerciale d'un projet. Anglais opérationnel.

EXPERIENCE PROFESSIONNELLE

Chargé de marketing digital — Groupe Batisanté 2023 - 2025

e Optimisation SEO (on-page, maillage interne, meta-descriptions) et suivi de performance (Google Analytics 4, Google Search
Console).

Gestion et optimisation du catalogue e-commerce B2B AVOND (environ 80 fiches produits), avec mise a jour continue des
contenus.

Campagnes CRM / e-mailing : segmentation de la base, ciblage et A/B testing.
Veille concurrentielle et analyses de marché pour identifier des opportunités.
e Organisation et animation d'un salon professionnel, avec représentation de I'entreprise.

Amélioration de I'expérience utilisateur (UX) sur les pages stratégiques du site.

Commercial B to B — Youlead 2023

e Prospection téléphonique et terrain auprés d'une clientéle de professionnels (B2B), avec développement actif du
portefeuille clients.

e Analyse des besoins clients et conseil sur des solutions adaptées.
e Négociation commerciale et closing sur I'ensemble du cycle de vente.
e Gestion et fidélisation d'un portefeuille clients existant.

Chargé de marketing & communication — Vivest 2021 - 2022

e Rédaction de contenus SEO et gestion des réseaux sociaux (LinkedIn, Facebook, Instagram) : création de contenus,
benchmarking.

e Communication offline : participation a des événements et salons professionnels.

FORMATION

MBA Expert en Stratégie & Transformation Digitale — DSP Vincennes 2023 - 2025
Licence Professionnelle E-commerce et Marketing Numérique a I'International — IUT Thionville 2021 - 2022
BTS Management des Unités Commerciales — GRETA Métehor Paris 2019 - 2020
COMPETENCES

e SEO on-page : maillage interne, balises Hn, meta-descriptions

e Réseaux sociaux & création de contenus : LinkedIn, Instagram, benchmarking
e CRM et campagnes e-mailing : segmentation, ciblage, A/B testing
Développement commercial B2B : prospection, négociation, closing

Outils : Google Analytics 4, Google Search Console, Semrush, Screaming Frog, WordPress, HubSpot, Pack Office, Suite Adobe
(Photoshop), Canva

e Veille : veille concurrentielle et analyse de marché
e Langue : anglais opérationnel

SOFT SKILLS

Créativité e Force de proposition e Sens de I'organisation et gestion des priorités e Capacité a gérer plusieurs projets
simultanément e Autonomie

LOISIRS

Musculation e Football e Voyages (25 pays visités) e Investissements (PEA, CTO)



